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19586 | Erfolg in der Vertriebssteuerung

Kursumfang: 16 Unterrichtseinheiten (UE) zu 45 Minuten

Kurszeitraum: 04.03.2026 - 05.03.2026

Kurstage: Miwoch 09:00 - 16:00 Uhr
Donnerstag 09:00 - 16:00 Uhr

Kurspreis: 949,00 €

Kursort: Bildungswerk der Sächsischen Wirtscha gGmbH, Bildungszentrum Riesa, Rudolf-
Breitscheid-Straße 33, 01587 Riesa

Inhalte
• Markt- und Webewerbsanalyse
• Mit der ABC-Kundenanalyse zur potenzialorienerten Kundensegmenerung
• Marktsegmenerung und -entwicklung
• Porolioplanung, Marktposionierung und Idenfizierung von
Alleinstellungsmerkmalen
• Vertriebskanalanalyse und Entwicklung eines effekven Mulit-ChannelVertriebs
• Vertriebsorganisaon planen und opmieren
• Strategische Vertriebs-Konzepon aufstellen und Vertriebsprojekte ableiten
• Vertriebsprozesse opmieren und erfolgreiches Schnistellenmanagement
zwischen Innen- und Außendienst sowie Key Account Management
vorantreiben
• Digitalisierungspotenziale analysieren und ausschöpfen
• Auau und Steuerung eines leistungsfähigen und movierten Vertriebsteams
• Kommunikaon im Changemanagementprozess: Kultur der Veränderungs- und
Leistungsbereitscha sowie des Vertrauens
• Monitäre und nichtmonitäre Instrumente zur Steuerung und Movaon des
Vertriebsteams
• Vertriebssteuerung mit strategischen und operaven Vertriebszielen
• Steuerung mit Vertriebs-Kennzahlen und Balanced Scorecard
• Entwicklung von Meßkriterien und Vergütungssystemen

Zielgruppe Fach- und Führungs- und Nachwuchskräe im Vertrieb, Vertriebsleiter,
Sales Manager und Geschäsführer

Seminardauer 2 Tage (16 Unterrichtseinheiten (1 UE=45 Minuten))
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Raba Bei Anmeldung bis mindestens 6 Wochen vor Seminarbeginn gewähren wir Ihnen
einen Frühbucherraba in Höhe von 10 %.

Preis 949,00 EUR (umsatzsteuerbefreit) pro Teilnehmer

Ansprechpartner Kathleen Hentschel
 03525 5140011
 Kathleen.hentschel@bsw-mail.de


